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DEUTSCHE ZUSAMMENARBEIT

Modele d’affaires Principal

< Dette: 70%

FP: 30%

: > Société PV
Complément : 70‘V;

s> Flux monétaires - Principaux acteurs

Approche Marketing
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Modele d’affaires Principal Optionnel

Option 1: Refinancement Ligne de crédit
international

Dette: 70%

A

Banque

A

Option 2: Garantie de qualité (comparaison

, . offres, sociétés enregistrées) Portail internet
Option 3: Convention

(produits et approche solaire
marketing commune)

FP: 30%

. > Société PV Option 4: Certification (Société « projets industriels »)
Complément : 70%
>

Option 5: Incitations fiscales Ministere des

Finances

> Flux monétaires Option

> Approche Marketing - Principaux acteurs
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Modele d’affaires Principal

Rembourse la dette

> Banque

Dette: 70%

FP: 30% Garantie

SOTUGAR/

Fonds de
Garantie

Société PV

s> Flux monétaires - Principaux acteurs
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Modele d’affaires Principal Optionnel
Rembourse la dette Option 1: Refinancement
Client <
<
Dette: 70%
FP: 30% Garantie
Société PV SOTUGAR
Option 2:
Certification Produit
Option 3: Certification (Société « projets
industriels »)
Option 4: Incitations fiscales -
Ministere des
Finances
et FlUX MoONétaires Option

Approche Marketing - Principaux acteurs .
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Modele d’affaires Principal

Crédit bail/Location
de l'installation

<

S Bangue/Leasing
Versement mensuel

Installation Achat installation PV

Société PV

s> Flux monétaires - Principaux acteurs

» Relation Contractuelle Service
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Modele d’affaires Principal Optionnel

Crédit bail/Location
de I'installation Option 1: Refinancement Ligne de crédit

international

Client S Bangue/Leasing
Versement mensuel

Option 3: Garantie de qualité (comparaison -
Achat offres, sociétés enregistrées) Portail internet
Installation installation PV solaire

Société PV

Option 2: Garantie

el E|lux monétaires Option e S@rVice

> Relation Contractuelle - Principaux acteurs
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Recommendations

A e =

7.

Campagne de sensibilisation sur les avantages et la profitabilité du PV

Renforcer la communication dans le secteur (IF, fournisseurs, clients, administration) p.ex. a
travers des groupes de travalil

= Echange sur les modeles de business, risques, garanties, ...
= Etablissement d’'un programme commun

=  Approches commerciales / “pilot projects” pour le secteur IF avec les clients existants

Amélioration de la transparence du marché
Acces aux evaluations techniques indépendantes
Sensibilisation des employés des banques et institutions financieres

Continuer la discussion sur des modeles de business valables et prometteurs pour les IF (simples,
orientés au marché)

Etudier la possibilité de I'accés aux fonds de garantie SOTUGAR
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Merci pour votre attention!

A son titre d’entreprise fédérale, la GIZ soutient le gouvernement allemand
dans la réalisation de ses objectifs de coopération internationale pour le
développement durable.

Publié par la:
Deutsche Gesellschaft fur
Internationale Zusammenarbeit (GIZ) GmbH

Sieges a Bonn et Eschborn, Allemagne

Développement du Marché Solaire

E giz-tunesien@giz.de
| www.giz.de www.facebook.com/GlZTunisie

More Information on Energypedia via search:

> https://energypedia.info/wiki/Developing the Solar Energy Market in Tunisia (Project DMS)

En coopération avec

W

Atibgll A llagl
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ANME

> https://energypedia.info/wiki/Groupe de travail %22Approche Commerciale%2?2

> https://energypedia.info/wiki/Financing Models for PV in Tunisia
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